


ICICAC: Más allá del FECAP



DIRECTORIO DE UNIDADES ECONÓMICAS DEL INEGI

En el Directorio Estadístico Nacional de Unidades Económicas 
(DENUE) se ofrecen los datos de identificación, ubicación, 
actividad económica y tamaño de los negocios activos en el 
territorio nacional, actualizados, fundamentalmente, en el 
segmento de los establecimientos grandes.

El uso de esta herramienta nos permitirá buscar nuevos clientes 
para ofrecer los servicios de capacitación en cada región del país.



ACERCAMIENTO CON SOCIOS CLAVE

➢ ALIANZAS CON PROVEEDORES DE LA CONSTRUCCIÓN: 
Generar vínculos con proveedores de la industria para la 
difusión de pláticas informativas que detonen en Capacitación

➢  ACERCAMIENTO CON INSTITUTIONES EDUCATIVAS 
UNIVERSIDADES

Servicios de capacitación para el fortalecimiento de los 
conocimientos adquiridos, así como parte integral de la 
formación académica.  

➢ INCURSIONAR EN EL SECTOR INDUSTRIAL
Ofrecer los servicios de capacitación en los parques industriales 
de las diferentes regiones del país. Incluso en otros sectores 
industriales como lo son: Textileras, Armadoras de 
Automóviles, Sector Hotelero,etc..
 



RELACIONES CON LOS CLIENTES

➢ Ventas Personalizadas: 
Brindar una atención profesional a los clientes nuevos y a los ya 
cautivos, siempre cubriendo sus necesidades. Desde la compra 
de nuestros cursos hasta su impartición de los mismos.

➢  Atención Postventa del Servicio de Capacitación: 
El cual nos permitirá medir el grado de satisfacción de nuestros 
AFILIADOS Y NO AFILIADOS.

  



VENTAS DE ÉXITO ICIC
➢ Programa de autoempleo para el incremento de la competitividad 

de las mujeres en el sector de la construcción en Morelos.

➢ Inducción a la Seguridad y Responsabilidad Integral para Personal 
que Ejecute Trabajos y Operaciones en Akra Polyester

➢ Diplomado en Administración en Minas en Sonora.

➢ En Colima Cursos a Hutchison Ports (Es la Terminal Especializada de 
Contenedores que opera en el Puerto) ejemplo en otros sectores 
de la industria en temas de Excel, Seguridad y Maquinaria.





Generando metas, cumpliendo 
compromisos



QUÉ PASARÍA SI….?
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Seguimiento de Ingresos Ene-Sep 2024
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